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xsmart lanciert neue Verkaufsplattform fiirs Mobiltelefon

Der Kaufprozess von mobileSHOP V2.0 basiert auf SMS, ergdnzt jeden eShop, funktioniert mit
jedem Mobiltelefon und erweitert den mobilen Verkaufskanal

Stellen Sie sich vor, die Kaffee-Kapseln melden sich bei Ihnen auf dem Mobiltelefon periodisch zur
Nachbestellung und durch eine einfache Bestatigung per SMS ist die Lieferung per Post zu Ihnen

unterwegs. Dieser Kundennutzen wird Kaufentscheidungen beeinflussen.

Das Einkaufverhalten hat sich in den letzten drei Jahren zugunsten von Internet-Shopping massgeblich
verandert. Obschon die Bestellung und Bezahlung von Verbrauchsartikeln wie Kaffee-Kapseln,
Ersatzlampen, Windeln oder Ersatzsocken den Schritt in den Web-Shop geschafft haben, bleibt fraglich,
ob Internet-Shopping fir alle Anwendungsbereiche optimal ist. So zum Beispiel die Abwicklung von
Spontan- oder Zweckkaufen, sei es wegen dem Anstehen an der Kasse oder wegen der langwierigen

Mlinzsuche am Automaten.

Der Anspruch bleibt: Spontan bargeldlos einkaufen mit dem Mobiltelefon

Speziell zur Unterstlitzung von Kaufaktionen die unterwegs erledigt werden hat xsmart ihren
mobileSHOP weiterentwickelt. Dazu gehéren das Losen und Bezahlen von Park- und Eintrittskarten sowie
Fahrkarten aller Art, oder das Offnen von Schliessfachern und Veloboxen, das Aktivieren beim Car-
Sharing oder die Ausgabe an Getrankeautomaten oder Food-Dispensern. Das Resultat ist, unabhdngig
von Bargeld mit dem Mobiltelefon einzukaufen, sei es flir eine Tagesaktion eines Konsumproduktes, ein
Pre-Paid-, Last-Minute- und Sonderangebot, oder fir den Verkauf von Restposten und sogar fir die
sofortige Uberweisung von Spendenbeitrédgen.

Funktionspalette erweitert

Mit mobileSHOP kann mit jedem Mobiltelefon jeder Generation ein Verkaufsvorgang abgewickelt werden.
Eine anpassungsfahige Schnittstelle erleichtert die Integration in bestehende Shop-Lésungen. Pro Shop
kénnen mehrere Produkte parallel angeboten werden. Ebenso kénnen Promotionscodes fur
Sonderangebote erfasst oder Push-Angebote verschickt werden. Uber Mehrwert- Services lassen sich
verknipfte Angebote (z.B. Skitickets mit Ticket-Versicherung) verkaufen. mobileSHOP gibt es
mehrsprachig und ist mandantenfahig. Wichtiges Augenmerk galt der flexiblen und sicheren Zahlung via
Mobiltelefon. Dieser Vorgang erfolgt unter anderen (ber das mobile Zahlungssystem von SIX Multi
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Solutions AG. Uberarbeitet wurden zusétzlich die Reporting-Funktionen und die Anwendungsoberflache
flr Helpdesk-Mitarbeiter.
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Wahlen Sie das
gewunschte Produkt

a) Kamera;

b) Special Edition;

) Tageskarte;

Bitte A, B, od. C an 363
senden

Ihr Anbieter wunscht
einen schonen Tag!
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Dank der Auswahl kbnnen mehrere Produkte angeboten werden

xsmart AG

xsmart ist ein Pionier fur Losungen im Bereich des mobilen Marketings sowie des mobilen Ticketings fur den
offentlichen Verkehr, Skigebiete, Sportstadien und Parking. Die innovativen Lésungen erlauben den Veranstaltern,
dank einer Verbindung von Online- und Mobile-Marketing, situativ mit ihren Kunden zu kommunizieren. Zu den
Kunden von xsmart zdhlen renommierte Unternehmen, Veranstalter, Austragungsstatten, Sportclubs wie auch
Sponsoren, die durch xsmart-Anwendungen zur kreativen Kommunikationsdrehscheibe zusammenwachsen. Die
Endkonsumenten profitieren neben dem Ticketkauf von vielen Vorteilen, wie der einfachen Handhabung mit
handelsiiblichen Mobiltelefonen sowie den hohen Sicherheitsstandards zur Wahrung der Privatsphare.

xsmart ist als Spin-Off der Schweizer UP-GREAT AG am 1. Juli 2005 lanciert worden und hat Geschaftsstellen in der

Schweiz und in Deutschland. Wichtigste Technologie-Partner sind HP
und Microsoft.
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